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Area Total: 800.000m2

Area Construida; 155.000m?
Tribuna: 420 terminais de compra
Docas para carga e descarga; 484
Cémara fria ; 7.790 m2

Clientes: Quase 1.000
Cooperados: 440

Colaboradores: 440

‘.'?r'
‘4-.....“

Wi -1-~




oo PRODUCAO
----- 03 ESTADOS - 41 MUNICIPIOS
436 COOPERADOS

332 EMPRESAS




15 ESTADOS - 272 MUNICIPIOS
967 CLIENTES

- 32 chientes

27 municiplo

4 municipios
6 clientes

65 clien ""M ctade di m
;\Btv' "ﬁ*m _m - w.'-,--"..'n ¥ m' RN
[Pasrrsmsigs _: 2% gl. Alx“'l"_l P 9 municipios
do Sul 13 clientes

26 municipio ‘
s
_n [




PLANO
ESTRATEGICO

2025




1\ Veiling”
@ Holambra

Nossas apostas

Foco de mercado: Aumentar as vendas de produtos e servicos, mapeando tendéncias e
comportamento do consumidor para orientar a producao e fortalecer a distribuicao e o
ponto de venda;

Cultura Veiling: Disseminar padroes culturais alinhados ao propdsito, para que todos estejam
engajados em um mesmo objetivo, amparados por boas praticas de gestao;

Novos negodcios: Estruturar e viabilizar planos que garantam o crescimento sustentavel e a
perenidade da cooperativa;

Eficiéncia e Sustentabilidade: Trazer resultados através da
aplicando as melhores praticas sustentaveis;

: Conectando os elos da cadeia, entregando

solucoes digitais e inovadoras.
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CANAIS DE

AGLADNEMA TROPICS LUCK)

TELA DE INFORMAGAO DIARIA.

quarta-feira, 17 de agosto de 2022

Inicio do Klok: 07:00
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ECOSSISTEMA DIGITAL VEILING ONLINE

LOJA VIRTUAL CLIENTES
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# CANAIS DE VENDAS

VANTAGENS

Cooperados

/ Taxa redugida
/ Autonomia na gestao de fotos

/ Gestao a vista dos canais
de vendas

# Autonomig, igualdade e
democratizacdo nos
processos de vendas

/ Ofertas direcionadas
(por cliente ou segmento)

' Maior atuacdo nas estratégias
de vendas dos produtos

Clientes

/ Canal Unico de compras

(V.O.L e LKP)

" Retorno imediato para seu cliente

’ 24 horas por dia

7 dias da semana

" Alcance a todo mix de produtos

/' Ofertas exclusivas e direcionadas
(do produtor para voce cliente)

/" Fotos de todos os produtos

/ Ambiente interativo e de

facil navegacao.
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